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KARA ZA PRZYWODZTWO'

W kazdej dziedzinie ludzkich osiggnie¢ ten, ktory dotrze tam
pierwszy, musi nieustannie zy¢ w Swietle reflektoréow, otoczony
nieslabnacym zainteresowaniem opinii publicznej. Obojetne,
czy przywodztwem obdarzony zostanie czlowiek, czy jaki$ pro-
dukt, nasladownictwo i zazdro$¢ nie ustaja nigdy.

W sztuce, literaturze, muzyce, przemysle, nagroda i kara sg za-
wsze takie same. Nagroda jest powszechne uznanie; karag —
ostra krytyka i pomniejszanie zashug.

Kiedy dzielo jakiego$ czlowieka stanie sie standardem dla cale-
go $wiata, staje sie jednocze$nie celem atakow garstki zazdro-
$nikow. Jesli jego dzialania beda zaledwie mierne, zostawia go
w spokoju. JeS§li natomiast stworzy arcydzielo — wprawi
w ruch milion oszczerczych jezykow.

Zazdro$¢ nie ostrzy sobie jezyka na arty$cie, ktorego obraz jest
jednym z wielu.

" Z wyrazami szacunku od Cadillac Motor Car Company.




Cokolwiek napiszesz, namalujesz, zagrasz, za$piewasz czy zbu-
dujesz — nikt nie bedzie probowal cie przewyzszy¢ ani oczernié
— dopoki twoja praca nie osiggnie rangi arcydziela.

Jeszcze dlugo, dlugo po tym, jak wykonana zostaje jakas dobra
praca lub wielka praca, masa rozczarowanych i zazdrosnych ty-
poOw uzala sie, ze czego$ takiego nie da sie dokonac.

Z}osliwe glosy podnosily sie takze przeciw autorowi Praw Suk-
cesu, zanim tusz zdazyl wyschnaé na pierwszych egzempla-
rzach ksiazek. Piéra zatrute zazdroS$cia rozpetaly walke przeciw
niniejszemu autorowi i jego filozofii w chwili, kiedy wydruko-
wano pierwsze wydanie.

Nikczemne zarzuty stawiano w dziedzinie sztuki naszemu
stawnemu Whistlerowi', nazywajac go oszustem i szarlatanem
dlugo po tym, jak Swiat uznat jego geniusz artystyczny.

Thumy ciagnely do Bayreuth, aby uwielbia¢ kunszt muzyczny Wa-
gnera, podczas gdy grupka tych, ktorych zdetronizowal i zastapil
na piedestale, dowodzila ze zloScig, ze zaden z niego muzyk.

* James Abbott McNeill Whistler (1834—1903) — amerykanski malarz
i grafik (przyp. thum.).
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Maly $wiatek trwal w twierdzeniu, ze Fulton® nigdy nie zdolal-
by zbudowac todzi napedzanej para, a w tym czasie wielki Swiat
tloczyt sie na brzegach rzeki, aby zobaczy¢, jak jego parowiec
przeplywa obok.

Niskie, nedzne glosy wolaly, ze Henry Ford nie przetrwa kolej-
nego roku, ale ponad i poza halasem tego dziecinnego gawo-
rzenia Ford spokojnie zajmowal sie swoimi sprawami; az do-
szedl do pozycji najbogatszego i najpotezniejszego czlowieka

na ziemi.

Przywodce atakuje sie dlatego, ze jest przywodca, a wysitki po-
dejmowane, aby mu doréwnaé, tylko potwierdzaja jego przy-
wodztwo.

Kiedy takiemu nasladowcy nie uda sie doréwna¢, a tym bar-
dziej przewyzszy¢ przywodcy, stara sie zamiast tego obnizy¢
jego warto$c¢ lub zniszezy¢ go caltkowicie — ale znowu potwier-
dza jedynie w ten sposéb wyzszo$¢ tego, co tak usilnie stara sie

wyprzec.

Nie ma w tym nic nowego.

2 Robert Fulton (1765-1815) — amerykanski inzynier i wynalazca.
Rozwinal i udoskonalil pierwszy statek parowy oplacalny na skale
komercyjna (przyp. thum.).




Jest to tak stare jak Swiat i jak ludzkie emocje: zazdrosé,
strach, ambicja i pragnienie bycia lepszym.

I wszystko to na nic sie nie przydaje.

Jedli przywoddca naprawde przewodzi, pozostaje PRZYWOD-
CA!

Mistrz poezji, mistrz malarstwa, mistrz pracy fizycznej, kazdy
z nich po kolei jest atakowany i kazdy zatrzymuje swdj wieniec
laurowy przez wieki.

To, co jest dobre lub wielkie, znajdzie droge wyjsScia na $wiat,
obojetne, jak wielki halas przeciwnikow proébowalby to sttamsic.

Prawdziwego przywodcy nie da sie oczernié ani zniszczy¢ klam-
stwami zazdro$nikow, poniewaz wszelkie takie proby powodu-
ja jedynie, iz $wiatlo reflektorow zwraca sie na walory tej oso-
by. A prawdziwy talent zawsze znajduje rzesze zwolennikow.

Proby zniszczenia prawdziwego przywodztwa to syzyfowa pra-
ca, poniewaz wszystko, co zasluguje na to, aby przetrwac, zyje!




***

Wracamy teraz do dyskusji nad trzecim krokiem procedury,
jaka nalezy zastosowaé, rozwijajac inicjatywe i przywddztwo.
Ten trzeci krok cofa nas do powtoérki zasady zorganizowanego
wysiltku, ktéra opisano w poprzednich czesciach tego kursu.

NauczyliScie sie juz, ze zaden czlowiek nie moze osiagnac trwa-
lych wynikow dalekosieznej natury bez pomocy i wspolpracy
innych. Nauczyliécie sie, ze kiedy w jakimkolwiek przedsie-
wzieciu zjednoczy sie ze soba dwie lub wiecej osoby w duchu
harmonii i zrozumienia, to kazda z nich pomnaza swojg moc
osiggania celow. Nigdzie ja$niej nie wida¢ dowodow tej zasady
niz w przemys$le lub w interesach, gdy istnieje doskonala praca
zespolowa miedzy pracodawca i pracownikami. Gdziekolwiek
odnajdziesz taka prace zespolows, znajdziesz takze dobrobyt
i zyczliwos$é po obu stronach.

Moéwi sie, ze kooperacja (wspolpraca) jest najwazniejszym sto-
wem w jezyku angielskim. Odgrywa wazng role w sprawach do-
mowych, w stosunkach pomiedzy mezem i zong, rodzicami
i dzie¢mi. Gra wazna role w sprawach panstwowych. Tak waz-
na jest zasada wspolpracy, ze zaden przywoddca nie moze stac
sie poteznym ani wytrwaé¢ dlugo, jesli jej nie rozumie ani nie
stosuje w swoim przywodztwie.




Brak wspolpracy zniszczyl wiecej przedsiebiorstw niz wszystkie
inne przyczyny razem wziete. W ciggu moich dwudziestu pieciu
lat praktycznych do$wiadczen w prowadzeniu biznesu oraz ob-
serwacji bylem §wiadkiem zniszczenia firm prowadzacych dzia-
talnos$¢ wszelkiego rodzaju — z powodu wasni i niestosowania
zasady wspolpracy. Praktykujac prawo, bytem $wiadkiem nisz-
czenia domow i niekonczacych sie spraw rozwodowych pomie-
dzy malzonkami, spowodowanych brakiem wspoélpracy. Czyta-
jac historie narodoéw, staje sie alarmujaco oczywiste, iz brak
wysilkéw w strone wspoétpracy byt przeklenstwem dla ludzkosci
przez wszystkie wieki jej historii. Siegnijcie po ktoérykolwiek
podrecznik historii i przestudiujcie go, a nauczycie sie lekcji
o wspolpracy, ktora odci$nie niezatarty znak w waszej pamieci.

Wy, wasze dzieci i dzieci waszych dzieci, placicie i nadal be-
dziecie placi¢ koszty wojny — najbardziej kosztownej i najbar-
dziej niszczacej wojny, jaka znal $wiat?, poniewaz narody nie
nauczyly sie jeszcze, ze nie moze cierpie¢ wylacznie cze$c Swia-
ta, a reszta $wiata nie dozna z tego powodu zadnych szkdéd ani
strat.

3 Mowa o I wojnie $wiatowej (przyp. thum.).
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WYOBRAZNIA

Mozesz to zrobié, jesli uwierzysz, ze mozesz!

WYOBRAZNIA jest warsztatem ludzkiego umystu, gdzie stare
pomysly i uznane fakty moga by¢ przeksztalcane w nowe kom-
binacje i zastosowane w nowych sytuacjach. Nowoczesny stow-
nik definiuje wyobraznie w nastepujacy sposob:

wJest to akt konstruktywnego intelektu w grupowaniu materia-
low wiedzy czy mys$li w nowe, oryginalne i racjonalne systemy;
umiejetno$¢ konstruowania lub kreowania; zawierajaca w so-
bie wyobraznie poetycka, artystyczng, filozoficzng, naukowa
oraz etyczng.”

Moc malowania obrazéw w umysle; formowanie szkicow i ma-
lunkéw lub przedstawianie w mys$lach obiektow czy idei, szcze-
golnie obiektow percepcji zmyslowej i rozumowan matema-
tycznych! Jak rowniez odtwarzanie i laczenie obrazow lub idei
z pamieci czy przypominanie wczeéniej do$wiadczonych zda-
rzen, zwykle z mniej lub bardziej irracjonalnymi czy nienor-
malnymi modyfikacjami. Wyobraznie nazwano twdrcza potega
duszy, ale to jest nieco abstrakcyjne i zaglebia sie za bardzo
w znaczenie. Bardziej niz to jest konieczne z punktu widzenia
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czytelnika, ktory pragnie uzywac tego kursu jedynie jako $rod-
ka do osiagniecia korzySci majatkowych czy monetarnych.

Jesli opanowale$ i dokladnie zrozumiate§ poprzednie lekcje
tego kursu, to wiesz, ze materialy, z ktorych budujesz swoj
okreslony cel gléwny, zostaly poukladane i polaczone w twojej
wyobrazni. Wiesz takze, ze wiara w siebie, inicjatywa i przy-
wodztwo musza powstaé w twojej wyobrazni, zanim beda mo-
gly sta¢ sie rzeczywistoscia, poniewaz to wlasnie w warsztacie
swojej wyobrazni zatrudniamy do pracy zasade autosugestii,
azeby tworzyla te potrzebne cechy.

Niniejsza cze$¢ poswiecona wyobrazni moze by¢ nazwana ,cen-
trum” tego kursu, poniewaz kazda inna cze$¢ prowadzi wlasnie
do niej, a takze uzywa zasady, na jakiej ona sie opiera. Podob-
nie jak kable telefoniczne prowadza do centrali, ktora jest dla
nich zrédlem mocy. Nigdy nie bedziesz mie¢ okreSlonego celu
w zyciu, nigdy nie bedziesz mie¢ wiary w siebie, nigdy nie be-
dziesz mie¢ inicjatywy ani przywodztwa, jesli nie wytworzysz
sobie najpierw tych cech w swojej wyobrazni i nie wyobrazisz
sobie siebie posiadajacego te cechy.

Tak jak dab rozwija sie z zarodka umieszczonego w zotedziu,
a ptak rozwija sie z zarodka, ktory lezy u$piony w jajku, tak
twoje osiggniecia materialne wyrosna ze zorganizowanych pla-
now, ktore stworzysz w wyobrazni. Najpierw jest my$l, potem
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zorganizowanie tej mys$li w idee i plany, nastepnie przeksztal-
cenie tych plandéw w rzeczywisto$¢. Poczatek, jak zauwazycie,
jest w wyobrazni.

Wyobraznia jest zarazem interpretacyjna i tworcza w swojej
naturze. Potrafi bada¢ fakty, pojecia i idee, a takze potrafi two-
rzy¢ z nich nowe kombinacje oraz plany.

Poprzez swoja umiejetno$é interpretacji wyobraznia posiada
jedna zdolno$¢ nieczesto jej przypisywana; to znaczy rejestro-
wanie wibracji i fal mySlowych wprawianych w ruch poprzez
zrodla zewnetrzne — tak jak aparat radiowy odbiera fale dzwie-
kowe. Zasada, dzieki ktorej funkcjonuje ta zdolno$¢ interpreta-
cyjna wyobrazni, nazywa sie telepatig. Oznacza to komuniko-
wanie mys$li z jednego umystu do drugiego, na dlugi lub krotki
dystans, bez pomocy urzadzen fizycznych czy mechanicznych,
w sposOb wyjasniony w czesci wstepnej tego kursu.

Telepatia jest waznym czynnikiem dla czytelnika przygotowu-
jacego sie do efektywnego uzywania wyobrazni, poniewaz zdol-
nosci telepatyczne wyobrazni bezustannie przechwytuja fale
i wibracje kazdego rodzaju. Tak zwane natychmiastowe decyzje
lub przeczucia, ktére popychaja ludzi do formowania opinii czy
decydowania na temat dalszych dzialan w sposob nierozsadny
czy niepasujacy do logiki sytuacji, sa zazwyczaj wynikiem zabla-
kanych fal myslowych, ktore zarejestrowaly sie w wyobrazni.




Niedawno wynaleziony aparat radiowy* pozwolil nam zrozu-
mie¢, ze elementy eteru sa tak czule i zywe, ze wszelkie rodzaje
fal dZzwiekowych stale plywaja tam i z powrotem z predkoscia
blyskawicy. Trzeba jedynie zrozumie¢ nowoczesny sprzet ra-
diowy, aby poja¢ rowniez zasade telepatii. Zasada ta zostala tak
dobrze ugruntowana przy pomocy badan psychologicznych, ze
mamy mnostwo dowodéw $wiadezacych o tym, iz dwa umysly,
ktore sa odpowiednio dostrojone i zharmonizowane ze soba,
moga wysylaé i odbiera¢ mysli na duzych odlegloSciach bez po-
mocy jakichkolwiek aparatdbw mechanicznych. Rzadko zdarza
sie, aby dwa umysly byly tak dobrze dostrojone, ze udaloby sie
w ten sposob zarejestrowaé nieprzerwany lancuch mysli, ale
istniejg wystarczajace dowody potwierdzajace fakt, ze prze-
chwytywano cze$ci zorganizowanych mysli.

Azebyscie mogli zrozumieé, jak ciasno splecionych ze soba jest
tych pietnascie czynnikow, na ktorych opiera sie niniejszy kurs,
rozwazcie na przyklad, co dzieje sie, kiedy sprzedawca, ktore-
mu brakuje wiary w siebie i w swoje towary, wchodzi, by spo-
tka¢ sie z ewentualnym klientem. Obojetne, czy klient jest tego
Swiadom czy nie, jego wyobraznia natychmiast ,,wyczuwa” brak
przekonania w umysle sprzedawcy. Wysilki sprzedawcy sg tor-
pedowane przez jego wlasne mysli. To wyjasni, z innego punk-

4 Radio — wynalezione w 1895 roku przez wloskiego konstruktora,
Guglielmo Marconiego (przyp. red.).
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tu widzenia, dlaczego wiara w siebie jest jednym z najwazniej-
szych czynnikéw skladajacych sie na wielkg walke o sukces.

Zasada telepatii i prawo przyciggania, dzieki ktéoremu podo-
bienistwa sie przyciagaja, wyjasniaja wiele porazek. Jesli umyst
ma tendencje do przyciggania z eteru takich wibracji myslo-
wych, ktore harmonizuja z dominujacymi myslami danego
umyshu, latwo mozna zrozumieé, dlaczego umyst negatywny,
rozpamietujacy niepowodzenia i nieposiadajacy ozywczej sily,
jaka daje wiara w siebie, nie przyciaga umystu pozytywnego,
w ktérym dominuja mysli o sukcesie.

By¢ moze te wyjasnienia sg nieco abstrakcyjne dla czytelnika,
ktory nie zajmowal sie szczegolnie procesami funkcjonowania
umyshu, ale konieczne wydaje sie wlaczenie ich do tej czesci
jako érodka pozwalajacego czytelnikowi zrozumie¢ i wykorzy-
sta¢ praktycznie przedmiot niniejszej lekcji. Zbyt czesto wy-
obraznia jest uwazana zaledwie jako co$ nieokre$lonego, nie-
dajacego sie wysledzi¢ ani opisa¢; jako co$, co nie shuzy nicze-
mu innemu jak tylko tworzeniu fikcji. To powszechne lekcewa-
zenie potegi wyobrazni wywolalo konieczno$¢ zamieszczenia
w niniejszym kursie tych mniej lub bardziej abstrakcyjnych od-
niesien do jednego z najwazniejszych tematow. Zagadnienie
wyobrazni jest nie tylko waznym czynnikiem tego kursu; jest
tez jednym z najbardziej interesujacych tematéw, co zauwazy-
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cie, kiedy zaczniecie dostrzegac, jak wpltywa on na wszystko, co
robicie w celu osiggniecia waszego okre$lonego celu gléwnego.

Zobaczycie, jak wazny jest temat wyobrazni, kiedy zastanowi-
cie sie nad tym, ze jest to jedyna rzecz na Swiecie, nad ktora po-
siadacie wladze absolutng. Inni moga pozbawi¢ was dobr ma-
terialnych albo oszuka¢ na tysigce sposobow, ale zaden czlo-
wiek nie moze pozbawi¢ was kontroli czy wladzy nad wyobraz-
nig. Ludzie moga potraktowaé¢ was niesprawiedliwie, bo czesto
tak robia; moga pozbawi¢ was wolnosci, ale nie moga odebrac
wam przywileju uzywania wyobrazni wedle wlasnego zyczenia.
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