Zarzqdzanie dziatem sprzedazy

Negocjacje handlowe

Podczas negocjacji czesto poruszane sg kwestie, ktére moga by¢ poufne dla Twojej firmy, a kt6-
re dla konkurencji posiadajg wymierng wartos¢ handlowg. Czesto nawet nieSwiadomie mozna
ujawnic¢ informacje, tj.: terminy kampanii promocyjnych, strukture organizacyjng dziatu handlowego,
procedury wewnetrzne, raporty sprzedazy, ktére potem rozméwca moze wykorzysta¢. Jak prowadzi¢
negocjacje handlowe, by nie ujawni¢ zbyt wielu informacji, aby nie obrocity sie przeciwko Twoim in-
teresom? Na jakie kwestie zwraca¢ uwage przed podpisaniem ostatecznej umowy, dowiesz sie miedzy

innymi w tym tekscie.
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