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Wstęp

 

Ekonomia umiaru z perspektywy czasu może budzić liczne pytania i kontrowersje, zważywszy, że przez lata PKB i jego dynamika nie tylko stanowiły najważniejsze wielkości makroekonomiczne, lecz także były powszechnie traktowane jako zasadniczy cel polityki gospodarczej, czasami osiągany „za wszelką cenę”. Niemal na uboczu pozostawały takie problemy, jak: nierównomierny podział wytworzonego produktu, skutkujący ubóstwem i biedą części społeczeństwa, emigracja w poszukiwaniu lepszego życia, zagrożenia środowiska naturalnego i rozliczne ich skutki, konsumeryzm przy silnej presji marketingowej zorientowanej na kreowanie coraz nowszych potrzeb, zadłużenie publiczne i prywatne obywateli oraz wiele innych. W tym kontekście rodzą się przedstawione niżej pytania.


	Jak rozumieć umiar w sferze gospodarczo-społecznej?



	W jakich obszarach przestrzeni gospodarczej niezbędny jest umiar?



	Czy możliwy jest umiar w zakresie nowych potrzeb (w dobie konsumeryzmu), często przewyższających możliwości ich zaspokojenia, a wpływających na przyrost produkcji?



	Czy umiar może zahamować postęp i rozwój społeczno-ekonomiczny, czy też – wręcz przeciwnie – będzie ich stymulatorem?





Mimo że „umiar” niemal w każdym obszarze ma odmienną specyfikę, jego wspólnym mianownikiem jest to, iż stanowi drogę do długofalowego rozwoju zrównoważonego potrójnie:

1) ekonomicznie, w odniesieniu do rynków towarów, usług, kapitału, pracy, a także do ogólnej równowagi w ujęciu makroekonomicznym;

2) społecznie, w odniesieniu do sprawiedliwego podziału, zmniejszającego dysproporcje dochodowe oraz obszary ubóstwa i wynikające z nich konsekwencje;

3) ekologicznie, w odniesieniu do właściwego wykorzystywania dóbr naturalnych do celów gospodarczych, nie degradującego środowiska naturalnego, nie przynoszącego negatywnych skutków środowiskowych dla obecnych i przyszłych pokoleń.

Zasady te wyznaczają kierunki ewolucji ekonomii politycznej przyszłości. W praktyce natomiast powinny stanowić podstawę racjonalnego myślenia i gospodarowania ograniczonymi zasobami wytwórczymi (ziemią, pracą, kapitałem itd.).

Proponowana w tej publikacji tematyka, zainspirowana m.in. badaniami i publikacjami profesora Grzegorza W. Kołodki, wydaje się być godna zainteresowania, zwłaszcza w czasach dotkliwych kryzysów wstrząsających gospodarką światową, narastających dysproporcji dochodowych, masowych migracji, starzenia się społeczeństw i problemów z tego procesu wynikających, a przede wszystkim rosnącego skażenia środowiska naturalnego. Jakie są zatem przyczyny nowego paradygmatu ekonomii umiaru oraz jakie efekty może przynieść jego realizacja w wymiarze ekonomiczno-społecznym i politycznym? Są to dwa główne pytania badawcze, na które Autorzy tej publikacji starają się znaleźć odpowiedź.

Monografia składa się z pięciu części porządkujących różne aspekty ekonomii umiaru podejmowane przez Autorów.

Część pierwsza, złożona z siedmiu rozdziałów, zawiera teoretyczne rozważania dotyczące ekonomii umiaru – nowego paradygmatu ekonomii. Grzegorz W. Kołodko w rozdziale pierwszym przybliża, czym nowy pragmatyzm, czyli ekonomia i polityka dla przyszłości, wyróżnia się na tle tradycyjnej ekonomii i z czego wynika. W kolejnym rozdziale Wojciech Giza przedstawia najważniejsze postulaty ekonomii umiaru, odnosząc je do podejścia badawczego współczesnej ekonomii. Trzej współautorzy rozdziału trzeciego – Kazimierz Górka, Marcin Łuszczyk i Agnieszka Thier – przedstawiają powiązania rozwoju zrównoważonego i trwałego z ekonomią umiaru oraz ich wzajemne relacje i uwarunkowania. Miejsce umiaru w wybranych kierunkach ekonomii, ustosunkowując się również do spraw metodologicznych, starają się uwypuklić w kolejnych rozdziałach: Paweł Drobny, Jerzy Toborowicz oraz Paweł Szelegieniec. Drogę od ekonomii umiaru do gospodarki umiaru oraz rolę, jaką w tym procesie powinno odgrywać państwo, przedstawia Maciej Bałtowski, zamykając tym część pierwszą i tworząc podstawę do dalszych rozważań na temat gospodarki umiaru, zawartych w monografii.

W drugiej części, poświęconej gospodarce umiaru, Grzegorz M. Malinowski przedstawia dyskusję naukową na temat możliwości wprowadzenia gospodarki umiaru dostosowującej rozmiary strumieni – ludzkich, naturalnych oraz rzeczowych – do wymogów zachowania dynamicznej równowagi, czyli zrównoważonego wzrostu gospodarczego. Próbę znalezienia odpowiedzi na pytanie, jakie czynniki rozwoju społeczno-gospodarczego są istotne w tym względzie, podjęła Monika Bąk. Natomiast Janina Pach rozważa, dlaczego umiar w finansach publicznych jest konieczny i jaką rolę w tym względzie odgrywają w praktyce kryteria budżetowe z Maastricht. Problematyka umiaru w kontekście gospodarki zielonej, mającej na celu zmniejszenie skutków oddziaływania człowieka na środowisko naturalne oraz stosowanie reguły umiaru, została przedstawiona w dwóch kolejnych rozdziałach: Pauliny Szyi i Bożeny Ryszawskiej. Część drugą zamykają rozważania Michała A. Michalskiego, dotyczące znaczenia rodziny dla kultury (w tym kultury gospodarczej), ekonomii i gospodarki umiaru oraz pokazujące ich wspólne powiązania.

Na jakie kwestie praktyczne, będące przedmiotem polityki rozwoju, nakierowany jest paradygmat ekonomii umiaru? Przykładów w tym zakresie dostarcza część trzecia monografii, zapoczątkowana rozważaniami Sylwii Twardowskiej na temat miejsca nowego pragmatyzmu i argumentów na rzecz jego stosowania w polityce rozwoju społeczno-gospodarczego. Dotyczy to m.in. stosowania ekonomii umiaru w celu zmniejszenia nierówności dochodowych stwarzających różne zagrożenia zaprezentowane przez Ryszarda Kowalskiego oraz działań na rzecz ograniczenia konsumpcjonizmu i kształtowania konsumpcji zrównoważonej, przedstawionych przez Edytę Kowalczyk. Z problematyką tą związany jest również paradoks wyboru, przemawiający na rzecz stosowania umiaru, zaprezentowany przez Katarzynę Borzym.

Z punktu widzenia długofalowego rozwoju zrównoważonego istotne jest uzupełnienie niedoboru pieniądza (występującego przed i po kryzysie), wywołującego nierównowagę na wielu rynkach. Jakie działania podjęły rządy i banki centralne dla przywracania sprawności (równowagi) systemów finansowych to problem przedstawiony przez Jarosława Czaję. Działania te wpływają nie tylko na gospodarkę finansową poszczególnych krajów, lecz także na gospodarkę finansową Unii Europejskiej, która została poddana analizie przez Dorotę Murzyn. Inne kwestie praktyczne w kontekście paradygmatu umiaru to: problem regulacji komunikacji elektronicznej przedstawiony przez Renatę Śliwę i Marię Dąbrowę, potrzeba ekonomii umiaru w Republice Greckiej, zaprezentowana przez Kamila Stolarka, czy wykorzystanie energii ze źródeł odnawialnych w kontekście bezpieczeństwa energetycznego, omówione przez Mieczysławę Solińską.

Problemy praktyczne ekonomii umiaru w kontekście funkcjonowania organizacji zostały zaprezentowane w części czwartej. Katarzyna Kowalska przedstawia istotę i znaczenie raportowania jako narzędzia odpowiedzialnego inwestowania w biznesie oraz tworzenia przedsiębiorczości społecznej, ukierunkowanej na tworzenie wartości ekonomicznej i społecznej. Odpowiedzi na pytania: czy zyski przedsiębiorstwa mogą być za wysokie oraz kiedy i jakie rodzi to implikacje z perspektywy paradygmatu ekonomii umiaru, stara się udzielić Jacek Tomkiewicz. Opracowanie Krzysztofa i Mariki Świeszczak przedstawia problemy raportowania społecznej odpowiedzialności biznesu (CSR), w tym sporządzania raportów, zakresu informacji, standardów raportowania i norm sporządzania raportów zrównoważonego rozwoju z perspektywy 250 największych przedsiębiorstw na świecie. Z kolei Andrzej Żebrowski przybliża cele, istotę i znaczenie dyplomacji gospodarczej – walki informacyjnej w funkcjonowaniu podmiotów gospodarczych w zglobalizowanej gospodarce. Ich pozycję, zdaniem Pawła Nowaka, determinują m.in. wydatki na B+R oraz innowacje obniżające koszty produkcji dóbr, a tym samym zwiększające ich konkurencyjność. Znaczenie zajmowanej pozycji jest wyraźnie widoczne w obecnych rosyjsko-chińskich relacjach gospodarczych, wpływając na szeroko rozumianą równowagę, co zostało przedstawione przez Roberta Kłaczyńskiego.

Część piąta zawiera rozważania dotyczące wdrażania nowego paradygmatu – ekonomii umiaru. Możliwości i bariery w tym zakresie przedstawiają Kazimierz Górka i Marcin Łuszczyk. Konrad Prandecki w kolejnym rozdziale zawarł badania dotyczące wdrażania ekonomii umiaru w zakresie konsumpcji. W dalszej części Dorota Jegorow przedstawiała niedoskonałość dotychczasowych mierników w skwantyfikowanym systemie sprawozdawczym, prowadzącą do falsyfikacji rozwoju społeczno-gospodarczego, wskazując jednocześnie na konieczność zmian. Krzysztof Sala, przedstawiając rozwarstwienie społeczne w Polsce, zastanawia się nad jego zmniejszeniem w świetle ekonomii umiaru, a Przemysław Furgacz rozważania dotyczące wdrażania paradygmatu ekonomii umiaru przeniósł na społeczno-gospodarcze problemy starzenia się społeczeństw.

Publikacja ta jest próbą odpowiedzi na postawione we wstępie pytania. Stanowi platformę doświadczeń i wiedzy przedstawicieli świata akademickiego, gospodarczego i politycznego. Mamy nadzieję, że jej lektura będzie inspirować do dalszej dyskusji na temat nowego paradygmatu w ekonomii i przyczyni się do rozwoju tej dyscypliny zarówno w wymiarze teoretycznym, jak i w obszarze rozwiązań praktycznych. Ekonomia umiaru w obliczu kryzysów, narastających nierówności dochodowych, marginalizacji społecznej oraz rosnących problemów ekologicznych jest współcześnie koniecznością i szansą. Zawiera zasady i normy, według których powinna funkcjonować gospodarka w dobie globalizacji. Wydaje się rozsądną propozycją dla społeczeństwa i gospodarki przyszłości, zasługującą na szczególną uwagę.
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