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SPRZEDALZY

Jak skutecznie sprzedawa
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Jak skutecznie sprzedawac?




SPIS TRESCH

CZESC 1
NAWYK
NETWORKING

SPRZEDAZ
TELEFONICZNA

CZESC 2
MARKA OSOBISTA
SPRZEDAZ BEZPOSREDNIA

SOCIAL MEDIA
WIEDZA, SZKOLENIA, ROZWOJ

CZESC 3
WYSTAPIENIA PUBCZNE

ROZWOJ DUCHOWY
\W/'SZEDZIE SPRZEDAJEMY
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