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    Książkę dedykuję całej mojej rodzinie.
  






  Wstęp


  Witaj serdecznie, Drogi Czytelniku. Cieszę się, że chcesz razem ze mną rozpocząć tę piękną przygodę, jaką niewątpliwie jest napisanie własnej książki. Ja mam już wswoim portfolio kilka ciekawych publikacji, dlatego tym razem postanowiłem, że uchylę rąbka tajemnicy mojego sukcesu. Jak to się stało, że pomimo tak młodego wieku wogóle zacząłem pisać książki? Jak to się dzieje, że pomimo bardzo mocno napiętego grafiku zadań inatłoku pracy mam czas na pisanie kolejnych książek? Na te iwiele innych pytań znajdziesz odpowiedzi, przechodząc przez kolejne rozdziały tej publikacji.


  Trzymasz wręku książkę, wktórej zdradzam moje największe sekrety szybkiego iskutecznego pisania. Po jej przeczytaniu będziesz potrafił wdrożyć wszystkie techniki do swojego życia. Nauczysz się nie tylko redagować własną książkę, ale znacznie udoskonalisz swój warsztat pisarski, który będziesz mógł wykorzystać, gdzie tylko zechcesz. Jeśli piszesz blog, artykuły do gazet, pracę magisterską lub jakiekolwiek inne dzieła  ta książka zpewnością Ci się przyda.


  Przeprowadzę Cię przez cały proces tworzenia publikacji  od początku do samego końca, aż po jej wydanie izarobienie na niej pieniędzy. Poruszymy też zagadnienie motywacji, które jest niezwykle istotne. Dobierzesz temat do swoich możliwości, poznasz najważniejsze reguły izasady pisania, znajdziesz odpowiednie wydawnictwo oraz podpiszesz korzystną umowę, dzięki której staniesz się cenionym ekspertem izarobisz pieniądze.


  Dla kogo jest ta książka?


  Ta książka jest przede wszystkim dla osób, które chcą napisać publikację ocharakterze poradnikowym. Jeśli chcesz uczyć się pisać takie książki, jak Harry Potter, to również znajdziesz tu interesujące pisarskie porady. Nie do takich osób jednak kieruję moje wskazówki. Nauczę Cię wszybki sposób napisać poradnik zprawdziwego zdarzenia. Dowiesz się, jak tworzyć książki eksperckie, które dadzą Ci wizerunek specjalisty wdanym temacie. Co ważne, będziesz się przy tym świetnie bawił izarabiał pieniądze.






  1. Dlaczego warto napisać własną książkę?


  Nie wiem, czy jesteś w100% przekonany, dlaczego warto napisać własną publikację. Jeśli jeszcze się wahasz, to koniecznie przeczytaj ten rozdział. Dzięki niemu zrozumiesz, jak wiele jest powodów, abyś tę książkę wreszcie stworzył.


  1.1. Era informacji


  „Podwojenie ilości wiedzy na świecie na początku XX wieku zajęło 50 lat (od roku 1900 do 1950). Do roku 1975 ilość wiedzy znów podwoiła się. Następne podwojenie nastąpiło już 10 lat później, aobecnie odbywa się to co 2 lub 3 lata. Co to oznacza? To, że gdybyś zgromadził całą wiedzę zebraną przez tysiące lat historii ludzkości wjeden wielki stos, to za 2lata obok będzie leżał drugi  taki sam. WXXI wieku ilość wiedzy będzie podwajać się co roku. Nic takiego nie miało wcześniej miejsca. Mamy więcej myślicieli, pisarzy, badaczy itwórców, którzy tworzą dziś wiedzę, jakiej nie było nigdy przedtem”.


  Powyższy cytat to słowa znanego eksperta od motywacji, którym niewątpliwie jest Brian Tracy. Widzimy tu wyraźnie, że dzisiejszym światem rządzi informacja iciągle poszerzająca się wiedza specjalistyczna. Zanim jednak opiszę, oco dokładnie mi chodzi, zapoznaj się zjeszcze jednym cytatem.


  „Aponieważ świat to informacja, jak głosiła reklama MCI z1994 roku, nowym władcą tego świata staje się wpewnym stopniu klasa specjalistów od informacji ikomunikacji, którzy wytwarzają, posiadają ikontrolują oprogramowanie naszej cywilizacji globalnej: książki, filmy, programy komputerowe, czasopisma, kasety wideo, parki tematyczne, reklamy we wszelkich postaciach iprogramy telewizyjne”.


  Jakby na to nie patrzeć, cennym towarem na współczesnym rynku, bardziej niż kiedykolwiek, staje się właśnie informacja. Każdy, kto ją posiada, może ją sprzedać. Jeśli Ty jesteś specjalistą wdanej dziedzinie, zpewnością masz informacje, za które wielu ludzi jest skłonnych zapłacić. Teraz bardziej niż kiedykolwiek ceni się szybki dostęp do informacji wsprecyzowanej formie.


  Internet staje się śmietniskiem informacji  bardzo trudno bowiem jest wychwycić wartościową wiedzę, dlatego ludzie są skłonni płacić za dostęp do określonego know-how, zamiast samemu mozolnie wyszukiwać potrzebną wiedzę wsieci. Dodatkowo wiele stron jest tam niesprawdzonych, więc ludzie nie chcą narażać się na to, że informacja, którą znajdują, jest nieprawdziwa. Dlatego tak wartościowe są publikacje, które wychodzą spod pióra szerokiej rzeszy specjalistów. Wygrywają ci, którzy potrafią sprzedawać swoją wiedzę wróżnej formie. Właśnie dlatego chcę, abyś był postrzegany jako specjalista iaby Twoje publikacje były traktowane jako specjalistyczne poradniki. Tylko wtedy będziesz mógł sprzedawać ich więcej, aco za tym idzie  więcej na nich zarabiać.


  Pamiętaj, że informacja jest dziś cenniejsza niż kiedykolwiek. Staliśmy się społeczeństwem informacyjnym, wktórym ludzie są skłonni płacić wielkie pieniądze za dostęp do określonej wiedzy. Wykorzystaj ten moment.


  1.2. Ty też myślałeś kiedyś onapisaniu książki?


  Napisanie książki to dla wielu osób jeden zżyciowych celów. Dzięki rozmowom ze znajomymi, atakże zobcymi ludźmi, zrozumiałem, że wiele osób chciałoby napisać książkę. Co ciekawe, wiele znich gromadzi gdzieś swoje zapiski, ale nigdy nie decyduje się na ten ostatni krok: aby wydać własną książkę. Brakuje tych kilku najważniejszych elementów, aby spiąć fragmenty wcałość, dopisać parę rozdziałów, znaleźć wydawcę iopublikować swoje dzieło. To jest właśnie ta wiedza, której potrzebują. Jak szybko skończyć pisać książkę, jak nawiązać współpracę zwydawnictwem ijak na tej publikacji zarabiać. To bardzo cenna wiedza, którą zdobędziesz, czytając kolejne rozdziały.
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  Rysunek 1. Najpopularniejsze cele użytkowników portalu 43things.com, dane z: 12 października 2010 roku


  Wtym podrozdziale chciałbym Ci zaprezentować największe marzenia ludzkości. Być może się zdziwisz, ale wsamej czołówce obok takich marzeń, jak: kupno mieszkania, powodzenie wmiłości, posiadanie dziecka czy ukochanego partnera jest marzenie onapisaniu własnej książki. Mało tego, to marzenie, awłaściwie cel, deklaruje kilkanaście do kilkudziesięciu osób dziennie wportalu 43things.com. Gdy sprawdzałem te dane 12 października 2010 roku, własną książkę za cel postawiło sobie już ponad 28 tys. osób. Tym samym wcałej historii serwisu 43things.com napisanie książki znajduje się jako cel numer 3. Wyżej jest tylko stracenie na wadze (odchudzanie) oraz lepsze zarządzanie czasem. Na trzecim miejscu znalazło się napisanie własnej książki, które wyprzedziło takie cele, jak bycie szczęśliwym człowiekiem czy powodzenie wmiłości (znalezienie wymarzonego partnera).


  Zobacz pozostałe cele użytkowników portalu 43things.com: www.43things.com/zeitgeist/goals.
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  Rysunek 2. Najpopularniejsze cele użytkowników 43things.com od początku istnienia portalu


  Jestem prawie pewien, że kiedyś myślałeś otym, że dobrze by było napisać własną książkę. Wielu ludzi otym marzy, niewielu jednak to marzenie realizuje. Teraz przed Tobą stoi ogromna szansa, aby udało Ci się tego dokonać.


  1.3. Jedno ważne, najważniejsze pytanie


  Zanim zaczniesz cokolwiek pisać, chciałbym, abyś odpowiedział sobie na jedno ważne pytanie:


  Po co Ci właściwie książka?


  Domyślam się, że skoro chcesz napisać książkę, to masz jakiś konkretny cel. Warto, abyś go precyzyjnie określił przed rozpoczęciem pisania. Unikniesz dzięki temu nieporozumień iłatwiej będzie Ci się później zmotywować. Wchwilach gdy przyjdzie zwątpienie, chciałbym, abyś miał ten cel wyraźnie przed oczami. To właśnie on będzie napędzał Twoje działania. Odpowiedz sobie sam przed sobą (najlepiej zapisz to na kartce), co chcesz osiągnąć dzięki swojej książce. Ta wizja będzie Twoim głównym motorem napędowym wdalszych działaniach.


  1.4. Zalety pisania książek


  Zalet iczynników, dla których warto napisać książkę, jest bardzo dużo. Wtym podrozdziale skupimy się na najważniejszych elementach, które zmotywują Cię do wytrwałej pracy nad swoim dziełem.


  1.4.1. Zrób coś, czego nikt do tej pory nie zrobił


  Przyznam Ci szczerze, że to był jeden znajważniejszych czynników, które pojawiły się przy pisaniu mojej pierwszej książki. Miałem wtedy 20 lat izastanawiałem się, co mogę zrobić, aby nie iść jak wszyscy standardową drogą. Jak zrobić coś, czego nie zrobił żaden zmoich rówieśników? Jak zrobić coś, co będzie na przekór wszystkim schematom?


  Pomyślałem, że niezłym sposobem wydaje się napisanie własnej książki. Wpadłem na ten nonszalancki pomysł wtrakcie przerwy międzysemestralnej na studiach. Miałem trochę wolnego czasu, więc postanowiłem sobie, że dokonam czegoś, co wydaje się dla wielu moich rówieśników nieosiągalne. Zresztą panuje ogólnie taki przesąd, że książkę może napisać tylko człowiek zwielkim bagażem doświadczeń (20lat praktyki wzawodzie isetki innych bzdur). Chciałem złamać oczywistą zasadę: to profesorowie piszą książki  studenci tylko czytają. Postanowiłem, że sam spróbuję coś napisać iudało mi się. Świadome zakupy  bo tak została zatytułowana moja pierwsza publikacja  odniosła sukces na rynku izostała bardzo dobrze przyjęta przez czytelników.


  Chęć zrobienia czegoś nowego inieprzeciętnego była decydującym czynnikiem, który zmotywował mnie do napisania pierwszej książki. Inne motywy, takie jak chociażby zarobienie pieniędzy, były gdzieś znacznie dalej. Po prostu chciałem zrobić coś nietypowego.


  Przyczyny pisania mogą być różne. Zwyczajnie możesz mieć po prostu wewnętrzną potrzebę podzielenia się ze społeczeństwem tym, co czujesz. Niewątpliwie plusem napisania książki jest otwarcie się dla Ciebie nowych możliwości.


  1.4.2. Szeroki zasięg  pomożesz tysiącom ludzi


  Każdy człowiek na świecie ma do dyspozycji określoną ilość czasu. Cokolwiek byś robił, masz tylko 24godziny na dobę. Choćbyś dwoił się itroił, nie przekroczysz tej bariery. Oczywiście możesz delegować swoje zadania innym osobom. Musisz jednak za ich czas jakoś zapłacić lub dać im coś wzamian. Można powiedzieć, że wtedy teoretycznie wydłużasz czas, ponieważ przez jedną dobę zpomocą współpracowników możesz zrobić znacznie więcej niż wpojedynkę. Może wyda Ci się to dziwne, ale książka jest takim Twoim darmowym pracownikiem, dla którego czas nie istnieje. Jak to możliwe?


  Załóżmy, że zajmujesz się szkoleniem ludzi wzakresie biznesu. Organizując szkolenie, możesz przyjąć określoną liczbę osób. Ogranicza Cię wtym momencie wielkość sali, na której je prowadzisz. Powiedzmy, że wciągu dnia możesz przeszkolić maksymalnie 50osób, ponieważ tylko tyle jest miejsc na sali.


  Sytuacja jest jeszcze gorsza, gdy udzielasz prywatnych konsultacji. Wtedy szkolisz np. tylko jedną osobę przez cały dzień. Swoją wiedzę możesz przekazać tylko jednemu człowiekowi. Przez szkolenia iprywatne konsultacje jesteś wstanie pomóc określonej liczbie osób. Przez książki możesz pomagać setkom, tysiącom, anawet milionom osób jednocześnie. Różni ludzie wwielu zakątkach świata mogą czytać Twoją książkę bez względu na to, co Ty robisz wdanym momencie. Możesz akurat spać, robić sobie śniadanie lub wypoczywać wnadmorskim kurorcie. Twoi czytelnicy po prostu nie muszą angażować Twojego czasu. Książka to taki darmowy pracownik, który będzie za Ciebie pracował przez 24 godziny na dobę.


  1.4.3. Samorealizacja przez pisanie


  Mam nadzieję, że słyszałeś kiedyś opiramidzie Maslowa. Piramida ta przedstawia hierarchię ludzkich potrzeb. Na samym dole są potrzeby najważniejsze, takie jak fizjologia (jedzenie, picie, potrzeby seksualne itp.). Gdy zostaną one zaspokojone, każdy człowiek chce czuć się bezpiecznie (np. mieć wewnętrzny spokój iposiadać własne mieszkanie). Kolejnymi potrzebami są akceptacja, tworzenie więzi międzyludzkich oraz bycie kochanym. Chcemy też być szanowani iwzbudzać uznanie uinnych. Na samym szczycie mamy potrzebę samorealizacji, czyli spełnienia iwykorzystywania swojego potencjału. Może to być np. napisanie własnej książki.


  Każdy człowiek dąży od potrzeb najważniejszych do tych znajdujących się na samym szczycie piramidy. Niektórzy odnajdują wpisaniu książek swoją pasję. To właśnie książki są dla nich sposobem na samorealizację, uznanie innych iwewnętrzny spokój.


  1.4.4. Książka zrobi zCiebie eksperta


  Kolejnym plusem wynikającym znapisania książki jest wzmocnienie wizerunku eksperta. Zauważ, że jeśli napiszesz książkę na jakiś temat, automatycznie jesteś postrzegany jako specjalista wdanej dziedzinie. Gdy napisałem swoją pierwszą książkę oświadomych zakupach, dzwoniono do mnie zróżnych stacji telewizyjnych oraz redakcji czasopism. Dziennikarze konsultowali ze mną swoje artykuły izapraszali do tak znanych programów, jak chociażby Dzień Dobry TVN czy też prowadzili rozmowy wtrakcie programu informacyjnego wPolsat News. To wszystko wydarzyło się, ponieważ zrobiłem jedną rzecz  napisałem książkę.


  Dziennikarze sami docierają do mnie poprzez internet. Tak naprawdę schemat jest bardzo prosty. Dziennikarz ma np. przygotować program dotyczący manipulacji, jakich dopuszczają się hipermarkety podczas świąt. Redaktor taki wchodzi zatem wGoogle iwpisuje „książka ozakupach whipermarketach”. Wyniki, które otrzymuje, to strony zopisem mojej książki, zczego pierwsze linki automatycznie kierują na stronę ofertową książki: hipermarkety.zlotemysli.pl.


  Dziennikarz odnajduje książkę Świadome zakupy ipatrzy, kto jest jej autorem. Po sprawdzeniu wpisuje: „Arkadiusz Podlaski kontakt” wGoogle, apotem dzwoni bądź kontaktuje się ze mną za pomocą e-maila. Niestety nie na wszystkie zaproszenia się zgadzam, ale jeśli ktoś potrzebuje pomocy, to chętnie jej udzielam. Większość programów telewizyjnych nagrywanych jest wWarszawie. Ze względu na odległość nie pojawiam się tam, gdyż najzwyczajniej wświecie nie chce mi się jechać tak daleko tylko po to, aby zrobić np. kilkunastominutowe nagranie dla telewizji. Czasami jest jednak możliwość zrobienia tego na odległość iwtakich przypadkach zreguły nie odmawiam. Widzisz więc, że napisanie jednej książki może przed Tobą otworzyć wielkie możliwości. Książka może być tylko wstępem do nowych wyzwań.


  Jeśli napisałeś książkę, to dla większości ludzi jesteś ekspertem wdanej dziedzinie. Zaczynają oni do Ciebie pisać, dzwonić, zapraszać itp. To, jak potem to wykorzystasz, zależy tylko od Ciebie.


  1.4.5. Zdobądź niesamowity prestiż isławę


  Jeśli wykorzystasz to, co napisałem wpoprzednim punkcie, możesz zyskać niesamowity prestiż isławę. Jeżeli skorzystasz zwystąpień publicznych, zaczniesz się pojawiać wtelewizji, radiu czy też prasie, staniesz się osobą znaną. To właśnie przede wszystkim na popularności zarabiają tacy znani autorzy, jak Joe Vitale czy Brian Tracy. Zarabiają oni nie tylko na swoich książkach. Szkolenia zich udziałem kosztują za 1 zień nawet 2 tys. zł. Jeśli na sali jest 100 osób, to 2tys.zł razy 100 osób równa się 200 tys. zł. Oczywiście autor szkolenia nie bierze całej sumy, ale niech zarobi chociaż połowę, to wjego kieszeni ląduje 100 tys. zł. Za 1dzień pracy może sobie kupić nowy samochód. Tylko dlatego, że napisał kilka książek, występował wtelewizji ipo prostu jest znaną postacią.


  Nawet jak jesteś wziętym trenerem, nie masz takiego prestiżu jak po napisaniu własnej książki. To właśnie dzięki publikacjom osoba jest ceniona przez innych. Owiele chętniej zaproszą Cię do telewizji, zaproponują prowadzenie własnych programów czy pisanie artykułów do prestiżowych czasopism. Ate wszystkie elementy wpołączeniu sprawią, że staniesz się sławną irozpoznawalną postacią wswojej branży. Zyskasz pozycję cenionego eksperta iniezwykły prestiż. Książka to krok do nowego świata, który możesz później wykorzystać, jak tylko będziesz chciał.


  1.4.6. Pomnik trwalszy niż ze spiżu


  Exegi monumentum aere perennius.


  Horacy


  Powyższy cytat to słowa rzymskiego poety  Horacego, który żył ponad 2 tys. lat temu. Jego słowa do dziś nie straciły na aktualności. Wprzełożeniu na polski powyższy cytat oznacza: Wzniosłem pomnik trwalszy niż ze spiżu. Jak podaje Encyklopedia Powszechna PWN online, spiż to stop miedzi zcyną, cynkiem iołowiem. Spiż to stop trwalszy niż żelazo, odporny na korozję iścieranie. Budowano zniego takie narzędzia, jak chociażby armaty. Spiż jest symbolem trwałości iniezmienności. Horacy pisząc, że postawił sobie pomnik trwalszy niż ze spiżu, miał na myśli swoją twórczość. Jego dzieła literackie będą przekazywane zpokolenia na pokolenie. To, że dzisiaj uczniowie wszkołach czytają jego słowa, aja onim piszę, jest doskonałym dowodem na to, że jego dzieła wytrzymały więcej niż niejeden pomnik.


  Myślę, że wiele osób nie chce, aby zapomniano onich po śmierci. Pisząc książki, można jak nikt inny przetrwać próbę czasu. Swoją postać można przenieść wksiążkach na wieki, tak jak zrobił to właśnie Horacy. Ten rzymski poeta do dzisiaj istnieje wnaszej kulturze poprzez swoje dzieła literackie.


  1.4.7. Niskie bariery wejścia na rynek


  Jeśli chodzi oksiążki ipublikacje elektroniczne, to rynek wPolsce jest jeszcze słabo rozwinięty. Wwielu dziedzinach jest mnóstwo tematów, októrych nie zostało jeszcze zbyt wiele napisane. To wielka szansa dla Ciebie, aby zająć interesującą Cię niszę.


  WStanach Zjednoczonych oraz wwielu innych krajach wydać własną książkę jest owiele trudniej. Bardzo często sam autor musi zaangażować się finansowo, aby wydawnictwo zechciało wogóle opublikować jego dzieła. WPolsce mamy otyle dobrą sytuację dla autorów, że szansa na wydanie książki wspecjalistycznych wydawnictwach jest bardzo duża. Książka to po prostu produkt na rynku, na którym wydawnictwo chętnie zarobi, oczywiście dzieląc się prowizją zautorem.


  Wtym momencie nie masz żadnych barier wejścia wten rynek. To nie jest tak, że aby to zrobić, musisz zainwestować nie wiadomo jakie pieniądze. Wzasadzie liczą się tylko Twój czas imobilizacja, aby stworzyć ze swojej książki dobry produkt. Potem wystarczy zgłosić się do wydawnictwa, określić warunki współpracy ito wszystko. Tak naprawdę nie ma żadnych przeszkód, abyś spróbował swoich sił. Mnie pozostaje tylko życzyć Ci wytrwałości, aby napisać książkę do końca. Jeśli to zrobisz iwiedza, która tam się znajdzie, będzie wartościowa, możesz być pewien, że wydawnictwo nie odmówi Ci jej opublikowania.


  1.4.8. Możesz pracować po godzinach


  Kolejną ważną zaletą pisania książki jest możliwość tworzenia jej po godzinach. Być może teraz pracujesz na etacie iszukasz dodatkowego sposobu na zarobienie pieniędzy. Taką właśnie dodatkową pracą może być dla Ciebie pisanie. Tworzyć publikację możesz praktycznie wszędzie iokażdej porze. Od Ciebie zależy, czy masz akurat na to ochotę. Sam wyznaczasz sobie godziny, wktórych chcesz pracować, awktórych nie. Można powiedzieć, że wtym wypadku jesteś swoim szefem.


  Wydawałoby się, że idealnie się składa, jeśli musisz zjakiegoś powodu siedzieć wdomu. Pilnowanie starszej osoby bądź dziecka wymaga od Ciebie stałej obecności. Wwolnych chwilach możesz jednak spokojnie „dłubać” kolejne rozdziały swojej publikacji.


  1.4.9. Zarabiaj pieniądze  książki to pasywny dochód


  Wpoprzednich podrozdziałach przewijał się już kilka razy temat pieniędzy. Być może nie powiedziałem tego jednak zupełnie wprost. Na pisaniu książek zarabia się pieniądze. Dodatkową zaletą jest to, że jest to najczęściej dochód pasywny. Dzieje się tak wprzypadku gdy masz wynagrodzenie od sprzedanego egzemplarza. Raz wykonana praca (napisanie książki) przynosi Ci dochód przez długi czas. Zkażdym sprzedanym egzemplarzem na Twoje konto wędruje kolejna suma pieniędzy. Nawet wtedy, gdy nie pracujesz, cały czas zarabiasz.


  Możesz zarobić kilka, kilkanaście tysięcy złotych na jednej książce. To jest jak najbardziej możliwe. Oczywiście są tacy, którzy zarabiają po kilkaset złotych. Są lepsze dni igorsze. Sprzedaż zależy naprawdę od wielu czynników: tematyka itytuł książki, Twoje nazwisko, promocje, rabaty itp. Zreguły sprzedaż danej pozycji jest bardzo duża na samym początku. Do każdej premiery wydawnictwo się przykłada, ponieważ już wpierwszych dniach po wejściu na rynek okazuje się, czy książka będzie hitem czy nie. Po pewnym czasie sprzedaż idzie stopniowo wdół. Jak długi jest żywot książki? Teoretycznie publikacja może się sprzedawać ciągle. Książki wielu autorów (nawet takich, którzy już nie żyją) wciąż „idą” jak świeże bułeczki.


  Sama książka może być dla Ciebie tylko jednym zelementów zarabiania większych pieniędzy. Wwielu przypadkach wydanie książki jest kluczowym etapem promocji danej osoby. Później można zarabiać jeszcze większe pieniądze, chociażby na szkoleniach iinnych projektach. Wspominałem już oJoe Vitale, który na książkach zarobił mnóstwo pieniędzy, ana szkoleniach pewnie jeszcze więcej. Tak więc dzieło może być tylko początkiem Twojej drogi do bogactwa. Od Ciebie zależy, czy będziesz chciał tworzyć również inne produkty, np. kursy.


  Nie bez przyczyny umieściłem zarabianie pieniędzy na samym końcu. Dla wielu autorów jest to bowiem czynnik najmniej motywujący. Jeśli piszesz tylko dla pieniędzy, to prędzej czy później dopadnie Cię znudzenie izmęczenie. Najwytrwalsi są ci, którzy piszą zpasji czy chociażby dla samej radości tworzenia.


  Oczywiście jest wiele osób, które żyją zpisania książek. Zarabiają wystarczająco, aby się ztego utrzymać igodnie żyć. Dla większości znich jest to jednak krok do zdobycia większych pieniędzy. Książka pozwala zyskać prestiż, który daje jeszcze większy zysk na innych, droższych produktach.


  1.5. Ebook, audiobook czy książka drukowana?


  Jeśli mówimy oksiążkach, to różne osoby mogą mieć rozmaite wyobrażenia na ten temat. Są przecież książki elektroniczne, takie jak ebook czy audiobook. Są też książki tradycyjne, które nadal mają wielu sympatyków mimo coraz częstszego formowania wiedzy wpostaci cyfrowej. Teraz zastanowimy się, wktórej formie warto wydać swoją publikację. Czy lepiej, aby to była forma elektroniczna, dostępna tylko na ekranie monitora? Amoże lepiej zdecydować się tylko na formę tradycyjnej, papierowej książki?


  1.5.1. Dlaczego warto wydać ebooka?


  Wydanie ebooka ma praktycznie same zalety. Głównym atutem tej formy jest niematerialny charakter. Do produkcji nie używa się papieru. Wystarczy napisać książkę np. wdokumencie Word, apotem przerobić ją na format PDF. Od tego momentu możemy kopiować ją wielokrotnie. Jeśli chcemy sprzedać 100takich książek, wystarczy tekst 100 razy skopiować, klikając Ctrl + C iCtrl + V. Tak więc istotną zaletą ebooka jest brak kosztów produkcji (wystarczy mieć odpowiednie narzędzia, które zostaną omówione jeszcze wdalszej części książki). Nakład jest niewyczerpany, ponieważ możemy sprzedawać ebooka dokładnie wtakiej liczbie, na którą znajdzie się na niego klientów.


  Ponieważ koszty produkcji są zerowe, można robić duże obniżki itym samym napędzać sprzedaż. Przy braku kosztów marża wynosi 100%, chyba że musimy opłacić system sprzedaży, oddać część prowizji wydawnictwu ipartnerom. Niemniej jeśli mamy własny, gotowy system sprzedaży, cała kwota może lądować wnaszej kieszeni.


  Łatwość dystrybucji to kolejny niewątpliwy atut elektronicznych książek. Możemy skorzystać zgotowych systemów sprzedażowych na rynku. Wysyłka do klienta jest darmowa, ponieważ odbywa się przez pocztę e-mail. Wprzypadku tradycyjnej książki trzeba zapłacić za papier oraz wysyłkę pocztą. Różnice wkosztach wyprodukowania isprzedaży kolejnego egzemplarza ebooka wstosunku do książki papierowej są więc kolosalne. Ważną zaletą jest szybkość dostarczenia do klienta (dostawa jest wręcz natychmiastowa). Jeśli proces jest zautomatyzowany, to klient po dokonaniu przelewu ma zamówiony ebook natychmiast na swojej poczcie elektronicznej.


  Ebooki są często droższe (za stronę) od zwykłych książek. Ceny książek papierowych iebooków są podobne, ale ebooki zreguły są znacznie krótsze. Dla ebooka wielkość 50100 stron jest akceptowalna, lecz dla książki już nie. Książka powinna mieć raczej powyżej 100 stron, anawet 200, aby klient, biorąc ją do ręki, miał wrażenie, że jest wniej dużo wiedzy. Ebooki są traktowane bardziej jako wiedza specjalistyczna (tzw. know-how), czyli jak zrobić coś, aby osiągnąć dany rezultat wkonkretnej dziedzinie. Ebooki są swego rodzaju poradnikami, za które klienci są skłonni płacić nawet więcej niż za zwykłą książkę papierową.


  Na półce wksięgarni grubość książki może być ważnym atutem, bo widać gołym okiem, że różni się tym od innych. Klient dokładnie widzi, co kupuje. Wprzypadku ebooka  nie. Ebook wyróżnia się raczej świetnym doborem tematu ikonkretną wiedzą specjalistyczną. Dlatego może być krótszy ikosztować tyle samo albo więcej od książki papierowej. Klient, wchodząc do księgarni, nie jest skłonny kupować za 50 zł książki, która ma 100 stron. Za to winternecie łatwiej mu jest takową kupić, ponieważ nie widzi jej grubości inie do końca zdaje sobie ztego sprawę.


  Zreguły wydawnictwa ebookowe mają lepiej rozwinięty system sprzedaży internetowej. Polega to na tym, że do sprzedaży wciągani są partnerzy. Mogą to być firmy lub prywatne osoby. Dzięki takim systemom partnerskim, wktórych partnerzy mają wysokie prowizje, ebooki zyskują szeroki zasięg wsieci. Aktywnie włączają się oni wpromocję, ponieważ każdy sprzedany egzemplarz to dla nich zysk.


  Jeśli chodzi ozarobki autorskie, to na ebookach zreguły można zarobić więcej niż wprzypadku książek papierowych. Są oczywiście od tego wyjątki, ale to właśnie dzięki niskim kosztom produkcji ebook ma znaczną przewagę iprzynosi większy zarobek autorowi.


  Czy są jakieś minusy publikacji elektronicznych? Zpewnością jest ich mało. Jako minus możemy potraktować tzw. mniejszy prestiż, jaki ma ebook wporównaniu zksiążką papierową. Wydaje się, że ebooka może napisać każdy, ale „prawdziwą” książkę znacznie mniej osób. Dlatego książka papierowa jest lepiej postrzegana niż jej forma elektroniczna.


  1.5.2. Dlaczego warto wydać audiobooka?


  Audiobook to książka czytana, która dostępna jest zpoziomu komputera. Zazwyczaj pliki są wpostaci mp3, dlatego możemy jej słuchać także na różnych odtwarzaczach  czy to jadąc samochodem, czy odpoczywając na ławce wparku. Audiobook to również publikacja elektroniczna, więc dziedziczy wiele cech ebooka. Nie będziemy tutaj powtarzać ich zalet. Skupimy się tylko na tym, co jeszcze odróżnia ebooka od audiobooka oraz wersji papierowej.


  Zpewnością audiobooki są nagrywane na bazie prostych poradników lub literatury tradycyjnej, łatwo przyswajalnej. Raczej trudno przeczytać techniczną książkę. Jeśli temat dotyczy np. pozycjonowania stron internetowych, to nie wszystko jest się wstanie przedstawić za pomocą dźwięku. Pewne rzeczy trzeba zobaczyć na rysunkach. Nie wszystkie wzory czy schematy da się opowiedzieć, stąd też ściśle techniczne poradniki raczej nie nadają się na audiobooki. Zatem nie zkażdej wiedzy da się zrobić audiobooka. Jeśli przyjrzymy się np. audiobookom wydawanym przez Złote Myśli, to szybko zobaczymy, że nie ma tam ani jednej technicznej książki. Jest tematyka sukcesu czy rozwoju osobistego, ale nie ma audiobooków okomputerach czy ogiełdzie walutowej Forex.


  Audiobooki kupuje specyficzna grupa klientów. Zreguły są to osoby, uktórych dominuje narząd słuchu. Chodzi oto, że niektórzy ludzie przyswajają sobie wiedzę lepiej, gdy coś usłyszą, niż zobaczą. Jest to znacznie mniejszy odsetek naszego społeczeństwa, ponieważ jego większość to wzrokowcy. Stąd też nie każdy lubi słuchać. Zazwyczaj jeden obraz jest wart setki słów. Dużą zaletą audiobooka jest to, że słuchając go, możemy robić inne rzeczy, np. sprzątać swój pokój lub jechać samochodem. Wprzypadku książki byłoby to raczej niemożliwe.


  1.5.3. Dlaczego warto wydać papierową książkę?


  Niewątpliwie jedną znajwiększych zalet papierowej książki jest większy prestiż. Droga autora bardzo często rozpoczyna się od ebooków. Ludzie piszą krótsze formy wpostaci elektronicznej, jednak to najwięksi inajwytrwalsi autorzy tworzą grubsze książki papierowe.


  Zpewnością Twoja książka jako wersja papierowa może odnieść większy sukces medialny. Niektóre wydawnictwa mają dobre kanały sprzedaży. Twoje dzieło może być dostępne wwielu księgarniach czy sieciach takich jak Empik. Autorzy książek mają łatwiejszy dostęp do mediów (telewizja itp.). Książki są promowane wprasie, telewizji, radiu. Ebooki raczej nie są tak mocno reklamowane. Być może za jakiś czas to się zmieni.


  Minusem książki papierowej są duże koszty. Wiąże się to ztym, że planowany jest pewien nakład. Na początku bardzo często nie wiadomo, jaki potencjał ma książka ijak się sprzeda. Stąd też nakład takiej książki może bardzo szybko się wyczerpać. Zanim wydawnictwo zdecyduje się na dodruk, może minąć dużo czasu.


  1.5.4. Twoja książka wpraktyce


  Od Ciebie zależy, jaką formę wybierzesz. Być może chcesz wydać tylko ebooka albo książkę papierową. Być może będziesz chciał zrobić wszystkie możliwe wersje. Ja polecam niezamykanie się tylko wjednej sferze. Bardzo często jest tak, że ebooki kupuje zupełnie inna grupa ludzi niż książki izupełnie inna niż audiobooki. Tworząc wiedzę na różnych nośnikach, zwiększamy szansę na dotarcie do większej liczby osób. Dzięki temu Twoja wiedza lepiej się sprzeda iTy więcej na tym zarobisz. Jeśli to możliwe  najlepiej wydać swoje dzieło wjak największej liczbie formatów.
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Today's most popular goals

105e Weight 38322 people, 13 people todzy

Bt Married 20454 people, 13 people foday.

Stop procrastinating 2s60 pecple, 1 peopie today
GEL 3 LaltD0 21678 people, & people today

FallIn I0ve 26462 peopie,  people today

BUy a HOUSE 13537 people. & people foday

18T french 11750 people, & pecple oday

Have a haby 8192 people,  people today

WOITY less. 420 pecpie, 7 peopls todsy
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lose weight 56314 people
stop procrastinating 2seca people

Fallin love 26427 people
be happy 23746 pecple

Get a tatton 2170 people

get married 2058 people

drink mare water 20312 pecpie

travel the world 20170 peopie

0 on a road trip with no predetermined destination 2004 peope







