Spis tresci

Dzien 1: Wybor niszy

Znalezienie odpowiedniego rynku i okre$lenie, dla kogo tworzysz produkt.....12

Dzien 2: Badanie konkurencji

Analiza istniejacych produktéw cyfrowych i odkrywanie luk rynkowych.......... 16

Dzien 3: Tworzenie unikalnej propozycji wartosci (USP)

Jak stworzy¢ produkt, ktéry sie wyrdznia i odpowiada na potrzeby klientow...21

Dzien 4: Burza m6zgéw na temat pomysléow na produkt

Korzystanie z ChatGPT do generowania pomystow na produkt cyfrowy.......... 26

Dzien 5: Wybor formatu produktu
Ebook, kurs online, aplikacja — ktory format bedzie najlepszy dla Twojej

ThISZY 2. teetieeettreeeeeeeeturteeeeeeeirrraeeeeeeaaraaeeeasassssaaaeeeasassaataesaaaasrteaeeaaanaraaeaeaaeeeannnnrnes 31

Dzien 6: Struktura produktu

Opracowanie gtownych rozdzialow, moduléw lub sekcji produktu................... 37

Dzien 7: Przygotowanie harmonogramu pracy

Planowanie zadan i termindéw na stworzenie produktu............ccccccevvrreieennnnne. 43

Dzien 8: Badanie potrzeb odbiorcow
Zbieranie informacji i danych, ktére pomoga dopasowac produkt do oczekiwan

KIIEINEOW....coiiiiiieeeee et e e e e e e e ee e e e abba st e aareeeeeeeeeeeeeessnnnnnnns 49



Dzien 9: Tworzenie tresci z ChatGPT

Jak wykorzystac¢ Al do pisania tre$ci produktowych..........cccceveeiiiiiciiennnnnenn. 55

Dzien 10: Tworzenie materialéw wizualnych

Korzystanie z narzedzi Al do generowania grafik i zasobéw wizualnych.......... 61

Dzien 11: Edycja i poprawki tresci

Rola ChatGPT w edytowaniu i optymalizowaniu tresci..........ccceeeevveeeecnveeennnee. 68

Dzien 12: Testowanie prototypu

Tworzenie wersji probnej produktu i zbieranie opinii od uzytkownikow......... 74

Dzien 13: Optymalizacja produktu

Wprowadzanie zmian na podstawie otrzymanych feedbackow........................ 80

Dzien 14: Tworzenie landing page

Jak z pomocg Al stworzy¢ skuteczng strone sprzedazowa...........ccecveeeeevveennes 86

Dzien 15: Optymalizacja SEO
Wykorzystanie narzedzi Al do optymalizacji tresci pod katem
WYSZUKIWATEK. ....ceeiiiiiiiieiiiie ettt e et e e e aae e e s tre e e s e aaeeeeaeraeeeesaneaas 93

Dzien 16: Tworzenie kampanii emailowej

Przygotowanie strategii i tre$ci kampanii emailowej z ChatGPT.................... 100

Dzien 17: Przygotowanie strategii cenowej

Jak ustali¢ cene swojego produktu cyfrowego........cccceeecuvvieeiiieiiiiieereeciiieen. 108

Dzien 18: Tworzenie systemu platnosci

Wybor platform platno$ci i integracja z produktem.........cccceeveeiieinciieennnnnn. 115



Dzien 19: Budowanie spolecznosci wokél produktu
Jak wykorzysta¢ media spolecznosciowe i AI do budowania zaangazowane;j

ZIUPY OADIOTCOW.....evviiiiiiiiieiie ettt e e e e e e ettt e e s sare e e s sareeessaneesessaeeas 122

Dzien 20: Automatyzacja obshugi klienta

Korzystanie z chatbotéw i narzedzi AI do automatyzacji wsparcia klienta.....129

Dzien 21: Testowanie Sciezki zakupu

Sprawdzanie procesu zakupowego od strony uzytkownika............ccccceeeuueeennns 136

Dzien 22: Optymalizacja lejka sprzedazowego

Poprawianie i optymalizowanie $ciezKi klienta...........cccoeecveeeenviiieieniieennineennns 144

Dzien 23: Tworzenie kampanii reklamowej

Korzystanie z narzedzi Al do tworzenia reklam na Facebooku, Google itp.....153

Dzien 24: Uruchomienie pierwszej kampanii

Jak z sukcesem wdrozy¢ i monitorowaé¢ kampanie reklamowa....................... 162

Dzien 25: Analiza wyniké6w kampanii

Monitorowanie i wyciaganie wnioskéw z dzialan marketingowych................ 170

Dzien 26: Tworzenie systemu partnerskiego

Budowanie programu partnerskiego do promowania produktu...................... 177

Dzien 27: Skalowanie produktu

Wskazéwki na temat rozwoju i skalowania produktu na szerszy rynek.......... 184

Dzien 28: Wprowadzenie nowych wersji produktu
Jak ulepsza¢ produkt i tworzy¢ nowe warianty na podstawie opinii

KIIEINEOW.....cciiiiieeteee et e e e et e e ee e asbaa e seeeeeeeeeeeeeeeesesssssnnes 192



Dzien 29: Strategie utrzymania klientow

Jak utrzyma¢ klientéw i budowac¢ dlugoterminowe relacje............ccccceeuueeenne 199
Dzien 30: Podsumowanie i dalsze kroki

Co zrobi¢ po zakonczeniu wyzwania i jak kontynuowa¢ prace nad rozwojem
ProduktOW CYITOWYCH. ...cconeeiiiiiiieee e e e 206

ZAKONCZEINIC. ..........ooooioeeeeeeeeeeee e e e e e e e e e e e e e s sareaeeeeees 214

Dodatek 1: Lista narzedzi AI do tworzenia produktéow

CYITOWYCK.....oooeeieieeeee et e et e e e aae e e s s e e e e raeaeenes 217
Dodatek 2: Szablony do planowania projektu................cccccoounnennnne. 224
Dodatek 3: Przykladowe produkty cyfrowe na sprzedasz................... 227
Dodatek 4: Checklisty dla kazdego etapu wyzwania........................... 235

Dodatek 5: Przewodnik po najpopularniejszych platformach

SPIZEAAZY.........ooeeeeiieeeiiieeecteeeeeteeeeete e e e etee e e e rae e e e saeeessaeeeeesteeeannraeeeanraeeas 247

Dodatek 6: Strategie testowania i walidacji pomyslow na

Dodatek 8: Przewodnik po najczestszych bledach i jak ich

1100 01 & LT TTTRRRR 285



Dodatek 9: Techniki skutecznego budowania spolecznosci

online



9|30-dniowe wyzwanie: jak stworzy¢ wltasny produkt cyfrowy
z ChatGPT

Wstep

Jak Al zmienia proces tworzenia produktéw cyfrowych

Sztuczna inteligencja, a w szczegolno$ci narzedzia takie jak ChatGPT,
zrewolucjonizowala proces tworzenia produktéw cyfrowych. W przeszloSci
opracowanie produktu wymagalo nie tylko pomyslowosci, ale takze
zaawansowanych umiejetnosci technicznych, duzej iloSci czasu i nierzadko
sporych nakladéw finansowych. Dzieki Al te bariery ulegaja znacznemu
zmniejszeniu, co otwiera drzwi do tworzenia innowacyjnych produktéow na

niespotykang wczes$niej skale.

ChatGPT, dzialajacy jako Twoj asystent, pomaga w generowaniu pomystow,
automatyzacji zadan, tworzeniu tresSci, a takze w optymalizacji strategii
marketingowych. MozliwoSci, jakie niesie Al, sprawiaja, ze caly proces — od
koncepcji po gotowy produkt — staje sie bardziej plynny i zautomatyzowany,
pozwalajac Ci skupi¢ sie na kluczowych aspektach rozwoju. Oznacza to, ze
zarbwno osoby bez doswiadczenia technicznego, jak i zaawansowani

przedsiebiorcy moga szybko i efektywnie wprowadzaé na rynek swoje cyfrowe
pomysly.

Czego nauczysz sie¢ w tym wyzwaniu

W ciggu 30 dni dowiesz sie, jak krok po kroku stworzy¢ swdj wlasny produkt
cyfrowy, Kkorzystajagc z narzedzi AIl. Bedziesz pracowa¢ nad Kkluczowymi
elementami kazdego etapu — od pomyshu, przez badania, tworzenie tresci i
projektowanie, az po strategie sprzedazy i marketingu. Zrozumiesz, jak
skutecznie wykorzysta¢ Al do automatyzacji wielu zadan, co nie tylko
przyspieszy caly proces, ale rowniez pozwoli na tworzenie produktéw na

wyzszym poziomie jako$ci.
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Oto kilka umiejetnoSci, ktore zdobedziesz podczas wyzwania:

e Jak generowac unikalne pomysly na produkty cyfrowe z pomoca Al.

e Jak tworzy¢ tresci, struktury i materialy wizualne przy minimalnym

nakladzie pracy.

e Jak testowaé i optymalizowaé¢ produkt, aby jak najlepiej odpowiadal

potrzebom rynku.

e Jak uruchamia¢ kampanie marketingowe i optymalizowa¢ sprzedaz przy

wsparciu sztucznej inteligencji.

e Jak stworzy¢ kompletny produkt cyfrowy od zera, gotowy do

wprowadzenia na rynek.

W kazdym rozdziale czeka na Ciebie konkretne zadanie, ktore przyblizy Cie
do stworzenia gotowego produktu cyfrowego. Kazdy dzien to nowy krok w

Twojej drodze do sukcesu.

Przygotowanie do codziennej pracy z ChatGPT

Aby maksymalnie skorzysta¢ z tego wyzwania, warto przygotowac kilka
rzeczy, ktore utatwig Ci codzienng prace z ChatGPT i narzedziami Al. Oto kilka

krokoéw, ktore warto wykonac na starcie:

1. Zarejestruj sie na platformie ChatGPT — upewnij sie, ze masz
dostep do narzedzia, ktore bedzie Twoim gldéwnym wsparciem w tym

procesie.
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2. Stworz plan dnia — codzienna praca nad produktem cyfrowym wymaga
systematyczno$ci. Wyznacz sobie staly czas kazdego dnia, ktéry

poswiecisz na realizacje wyzwan.

3. Zgromadz podstawowe narzedzia — oprocz ChatGPT, mozesz
potrzebowa¢ innych narzedzi wspierajacych, takich jak programy do
projektowania graficznego, platformy do zarzadzania projektami, czy
narzedzia do automatyzacji marketingu. Przygotowanie ich wcze$niej

oszczedzi Ci czasu w trakcie pracy.

4. Zadbaj o odpowiednie nastawienie - stworzenie produktu
cyfrowego to nie tylko proces techniczny, ale takze kreatywna praca. Badz
otwarty na eksperymentowanie i optymalizacje, a takze na nauke nowych

rzeczy.

Gdy masz te elementy na miejscu, jeste$ gotow, by rozpoczac swoja podroéz do
stworzenia produktu cyfrowego z pomoca Al. W kazdym kroku mozesz liczy¢ na
wsparcie ChatGPT, ktory ulatwi Ci realizacje kolejnych zadan, dajac Ci wiecej
czasu na to, co naprawde wazne — kreatywne myslenie i budowanie wartosci dla

swoich klientow.

Zapnij pasy i przygotuj sie na 30 dni pelnych nauki, wyzwan i sukcesow!
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Dzien 1: Wybor niszy

Znalezienie odpowiedniego rynku i okreslenie, dla kogo tworzysz

produkt

Wyboér niszy to pierwszy i kluczowy krok w procesie tworzenia produktu
cyfrowego. To wlasnie od tego, na jakim rynku zdecydujesz sie dziala¢, bedzie
zalezal sukces Twojego produktu. Wyboér odpowiedniej niszy pozwala na lepsze
zrozumienie potrzeb odbiorcow, bardziej precyzyjne dopasowanie tresci, a takze
unikniecie nadmiernej konkurencji. Twoim celem na dzi§ bedzie

zidentyfikowanie niszy, w ktorej twoj produkt ma najwieksze szanse na sukces.
Co to jest nisza?

Nisza to specyficzny segment rynku, ktory skupia sie na konkretnej grupie
odbiorcow i ich potrzebach. Zamiast probowaé¢ zadowoli¢ szeroka publiczno$c,
tworzac produkt "dla wszystkich," nisza pozwala Ci skierowaé oferte do
wyselekcjonowanej grupy, ktéra szuka specyficznego rozwigzania lub
odpowiedzi na swoje unikalne potrzeby. Przykladem niszy moze by¢ "fitness dla
mlodych matek," "zarzadzanie czasem dla freelancerow" czy "rozwdéj osobisty

dla os6b pracujacych zdalnie."
Dlaczego wybor niszy jest tak wazny?
Wyb6ér niszy pomaga:

1. Skrystalizowaé¢ Twoja oferte — wiedzac, kim sa Twoi klienci, latwiej

jest dopasowa¢ produkt do ich potrzeb.

2. Unikaé¢ przesycenia rynkowego — mniejsze, specyficzne nisze czesto

maja mniej konkurencji.
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3. Zbudowac¢ lojalnos$¢ klientéw — precyzyjne rozwigzanie problemu
specyficznej grupy odbiorcow zwieksza szanse na budowanie

dlugotrwatych relacji z klientami.

Jak wybra¢ odpowiednia nisze?

1. Zacznij od swoich zainteresowan i pasji

Pierwszym krokiem jest przyjrzenie sie temu, co Ciebie osobiscie
interesuje. Tworzenie produktu cyfrowego to dlugotrwaty proces, dlatego
warto wybra¢ temat, ktory Cie fascynuje i motywuje do dzialania.

Zastanow sie, czym sie interesujesz i w czym czujesz sie ekspertem.

2. Zidentyfikuj problemy, z jakimi borykaja sie ludzie w tej

dziedzinie

Kiedy juz okreslisz obszar zainteresowan, zastanow sie, jakie problemy
maja osoby dzialajace w tej branzy. Na przyklad, jesli interesujesz sie
fitness, czy jest jaka$ konkretna grupa, ktéra ma trudnosci z wlgczeniem
¢wiczen w codzienny grafik? Moze to by¢ "fitness dla os6b pracujacych po

godzinach" lub "¢wiczenia domowe bez sprzetu.”

3. Sprawdz, czy nisza jest wystarczajaco duza

Wybér niszy, ktora jest zbyt mala, moze ograniczy¢ Twoje szanse na
sukces. Skorzystaj z ChatGPT, aby przeprowadzi¢ badanie rynku. Zapytaj
Al, jakie sg obecne trendy w Twojej niszy, ile osob szuka rozwigzan w tej
dziedzinie, i jakie sg najczestsze problemy. Warto tez uzy¢ narzedzi takich
jak Google Trends, aby sprawdzi¢, czy zainteresowanie Twoja nisza

ro$nie, maleje, czy utrzymuje sie na stalym poziomie.
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4. Zbadaj konkurencje

Przyjrzyj sie, jakie produkty cyfrowe sa juz dostepne na rynku w Twojej
niszy. Skorzystaj z Al, aby wygenerowa¢ raport konkurencji. ChatGPT
pomoze Ci okresli¢, ktére produkty sa najbardziej popularne i jakie majg
opinie. Zastandéw sie, czy mozesz zaproponowaé co$ unikalnego, co

wyro6zni Cie na tle konkurencji.

5. Okresl swoja grupe docelowa

Na koniec zastanow sie, kto bedzie korzystal z Twojego produktu. To
kluczowy moment, poniewaz im lepiej poznasz swoja grupe docelowa, tym
latwiej bedzie Ci dostosowa¢ produkt do ich potrzeb. Twéj produkt musi
odpowiada¢ na pytania i problemy konkretnej grupy ludzi. Zastanow sie
nad ich wiekiem, miejscem zamieszkania, zainteresowaniami,
codziennymi wyzwaniami oraz tym, jakie maja oczekiwania wobec

produktu cyfrowego.

Zadanie na dzis:

1. Wybierz jedng lub kilka nisz, ktore Cie interesuja. Skorzystaj z ChatGPT,

aby wygenerowac liste mozliwych obszaréw, ktorymi mozesz sie zajac.

2. Zbadaj potencjal wybranych nisz, sprawdzajac popularnos$é, konkurencje

oraz zainteresowanie wsrod odbiorcow.

3. Okre$l swoja grupe docelowa — dokladnie opisz, dla kogo bedzie
przeznaczony Twoj produkt. Sprobuj stworzy¢ "idealnego klienta", ktory

bedzie korzystal z Twojego produktu.
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Wyboér niszy to fundament Twojego sukcesu. Pamietaj, ze kluczem jest
znalezienie balansu miedzy Twoimi zainteresowaniami a realnymi potrzebami
rynku. Jutro przejdziemy do kolejnego kroku — badania konkurencji, aby jeszcze

lepiej zrozumie¢ rynek, na ktorym bedziesz dzialaé.



