el o GRIEGORZ POLLAK
HONORATA STOLARZEWICZ

e krokow
uczciwej* sprzedazy

* uczciwej, bo z korzyscia dla klienta, zyskiem
dla firmy i prowizja dla Ciebie

Dzieki wiedzy i umiejetnosciom zdobytym podczas lektury tej ksiazki dotrzesz do
ukrytych potrzeb klienta i przygotujesz dla niego oferte, ktora zaakceptuje i ktorej realizacja
przyniesie Wam obu zadowolenie, lub... wykorzystasz te wiedze, by go oszukac.
Jestem przekonany, ze dokonasz wlasciwego wyboru.



Dalsza czesc ksigzki dostepna w wersji
petney.
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