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Daj sie poznac w Google,
serwisach spotecznosciowych
i na blogu

Wciagnij klienta w swe sieci

Zdecyduj sie tylko na taka nazwe firmy, ktora

posiada wolna domene. Obowigzkowo stworz

strone internetowq. Zatdz konta w serwisach

spotecznosciowych. Zacznij pisac¢ firmowy blog.

Obserwuj Twoja konkurencje i czerp z jej

doswiadczen. Zainstaluj oprogramowanie

monitorujgce statystyki strony. Promuj tych,

ktérzy promuja Ciebie. Ciesz sie wolnoécia,

P baw sie i pozwdl sie
odnalez¢ swoim

Jezeli masz wiecej pieniedzy niz szarych klientom!

komdrek, mozesz koncentrowac swoje wysilki na
outbound marketingu. Jezeli jednak masz wiecej
szarych komdrek niz pieniedzy, skup sie na
inbound marketingu. Przeczytaj te ksiazke.




Dalsza czesc ksigzki dostepna w wersji
petney.
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