REVIN
WILLIAN

SPRZEDAANIE
SAEGO SIEBIE

NOWA PSYCHOLOGIA RANDLOWANIA

Zdobagdz czarny pas w sprzedawaniu

* Jak pr idywac zach nia ludzkie z duzq dokladnosciq?

* Co konkretnie trzeba zrobic, zeby wywelac¢ popyt na swoje produkty lub ustugi?

* Jak zmienic swojq oferte, aby ludzie pragneli kupowa¢ od Ciebie JUZ TERAZ?

* Jak geny wplhywajq na zachowanie Twoich klientow?

* Czy istnieje klucz do napisania swietnego tekstu sprzedazowego?

* Czym jest nieograniczony potencjal nieswiadomej komunikacji? ; e Poweris




Dalsza czesc ksigzki dostepna w wersji
petney.
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